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Upphandling av Ortopedteknik

* Hur och varfor ser marknaden ut som den gor?
* Vilka typer av upphandlingar leder det till?

* Bra och mindre bra exempel

* Hur borde upphandlingarna se ut och fungera?

* Avslut med dialog



Vilken marknad ar mest lik den ortopedtekniska?




Oligopol
= svart att upphandla




Upphandling av Ortopedteknik

* Upphandling med ett tak
— En fast summa som innefattar allt oavsett volym
— Varmlandsupphandlingen

e Totalentreprenadsupphandlingar med en fast prislista
— Utan nagra kvalitetsparametrar
— Gavleupphandling

e Totalentreprenadsupphandlingar med en fast prislista
— Med vissa subjektiva kvalitetsparametrar
— Ostergétlandsupphandling

e Stockholmsmodellen
— En 6ppnare marknad



Historiska exempel

* Ortopedteknik har upphandlats pa olika satt sedan lang tid tillbaka (minst 30 ar)
» Strukturen pa prislistan har tidigare till stor del byggt pa:
= Prissattning av “leverantors angivna” produkter och komponenter
= Eller prissattning med inkdpspris + hanteringskostnad + utprovningskostnad

=  Mycket prissattes pa “ovrigt kostnad” vilket blev mycket otydligt for betalaren vad
man egentligen kopte

» Detta gjorde att inképskostnaden inte var sa “viktigt” dd kostnaden skéts éver pd landstinget



Historiska exempel

2009 kom en helt ny prislista i Stockholm och man la aven till olika kvalitetskriterier

 Infor upphandlingen hade Stockholms lans landsting fort dialog ang. prislistans utformning
med davarande leverantorer dvs Olmed Ortopediska, Aktiv ortopedteknik, OT-Center och
Ortob

* Stockholms lans landsting tog dven in konsulter fran Halsohdgskolan och davarande
Hjalpmedelsinstitutet

* Den nya “funktionsprislistan” var uppbyggd kring hjalpmedlet och/eller komponenters
funktion dar de i det kompletta hjalpmedlet ingick utprovning och “forskrivning”

e Borta var utryck som hanteringskostnad och utprovningskostnad men nya uttryck foddes som
sarskilda behov, forebyggande och avhjalpande underhall



Hur borde ortopedteknik upphandlas
= enklare att veta vad man koper

Priset ska inte ldngre vara alenaradande

Upphandalande enhet bor kontakta och ta hjalp av branschen innan
upphandling t.ex. hearing

Det borde stallas krav pa rutiner / processer som positionerar foretagen

Foretagen bor ges utrymme och “tjana” pa att kunna kommunicera sina
unikiteter pa ett enkelt satt

Positionsfordelar utover pris for att tillgodose behov:
Antingen genom en dppnar marknad med etableringsratt
Eller genom upphandlingar som bygger pa matetal = foljs upp (dialog)

Prestationsbaserad ersattning



Ortopedtekniska _
’ Bransch rédet Startsida Nyheter Kalender Branschen

Idédokument - Upphandlingar

Ortopedtekniska branschradet (OTB) har
sammanstallt var uppfattning i nagra for
branschen viktiga punkter som vi vill ge
maojlighet for upphandlande landsting att ta del
av infor kommande upphandlingar. OTB
medverkar dessutom garna vid s.k. hearing eller
pa annat sdtt som en opartisk
samverkanspartner infor upphandlingar.




Dialog!



